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名稱  決定產品和服務的定價 

編號  109428L5 

應用範圍  決定全面的定價計劃，以確定不同市場板瑰或交易量的定價結構。這適用於不同種類的企業銀行

產品和服務。 

級別  5 

學分  4 （僅供參考）  

能力  表現要求  

1. 職務範圍的知識 

能夠: 

 瞭解市場環境並應用知識評估不同的客戶群，以確定適當的定價範圍; 

 具備產品知識並熟悉競爭環境，能夠評估競爭對手的產品（例如: 行銷策略、銷售額、產品

特性等），從而設計出合適的定價方法。 

 

2. 應用 

能夠: 

 諮詢有關的業務單位，確定合適的定價政策; 

 於有需要時，改善和重設價格定位，以增強產品競爭力; 

 與銀行精算師或專責量化分析的同事合作，以確定個別產品的適當定價和收益結構; 

 根據對市場可接受性、客戶偏好和競爭對手產品的基準分析，建議銀行不同產品的定價定

價計劃。 

 

3. 專業行為及態度 

能夠: 

 在提出不同的定價選項時，展示出能夠充分考慮所有因素; 

 準確、真實地評估每個定價計劃選項的收益和成本; 

 充分考慮不同因素，爭取制定一個能夠為銀行當前業務增加價值和協同效應的定價計劃; 

 取得有關各方的共識，確定並獲批准向市場定價和通信計劃。 

評核指引  此能力單元的綜合成效要求為: 

 根據對市場情報的分析、客戶的喜好及專家的意見，為不同類型的產品，建議定價策計劃

。 

備註   
 

  


